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ABSTRACT

This study aims to analyze the partial and simultaneous effects of incentive
PPnBM and company price discounts on the sales volume of case studies on Toyota
Avanza, Veloz, Rush, and Yaris products at Toyota Setiajaya Mobilindo Cibubur
from March to December 2021.

The quantitative method is used in this study. The data used are primary
data and secondary data. Primary data includes interview with the Setiajaya
Mobilindo Cibubur Secondary data includes sales report. The descriptive statistics,
classical assumption test, panel data regression test, hypothesis testing, and
coefficient of determination analysis were used in the data analysys technique.

According to the findings of this study, the variabel of incentive PPnBM has
a significant effect on the sales volume with significance value of 0,0352, and the
variable of company discount has a significant effect on sales volume with a
significance value of 0,00235. Variables of incentive PPnBM and company price
discounts have a significant effect on sales volume, with a significance value of
0,000000. The variable of incentive PPnBM and 98,4682% percent company
discount can explain the coefficient of determination of sales volume, while the
remaining 1,5318% percent is influenced by other factors not considered in this
study such as product quality, distribution, promotion, location and others.

Keywords: Discount, Luxury Goods Sales Tax, Sales Volume



ABSTRAK

Penelitian ini bertujuan untuk menganalisis pengaruh secara parsial dan
simultan antara insentif PPnBM dan potongan harga perusahaan terhadap volume
penjualan studi kasus pada produk Toyota Avanza, Veloz, Rush dan Yaris periode
Maret-Desember 2021 di dealer Toyota Setiajaya Mobilindo Cibubur.

Penelitian ini menggunakan metode pendekatan kuantitatif. Data yang
digunakan adalah data primer dan sekunder. Data primer meliputi wawancara
dengan pihak dealer Toyota Setiajaya Mobilindo Cibubur. Data sekunder meliputi
laporan penjualan. Teknik analisis data menggunakan statistik deskriptif, uji asumsi
klasik, uji regresi data panel, uji hipotesis dan analisis koefisien determinasi.

Hasil penelitian menunjukan bahwa secara parsial variabel insentif PPnBM
berpengaruh signifikan terhadap volume penjualan dengan nilai signifikansi 0,0352
dan variabel potongan harga perusahaan juga berpengaruh signifikan terhadap
volume penjualan dengan nilai signifikansi 0,0235. Variabel insentif PPnBM dan
potongan harga perusahaan secara simultan berpengaruh signifikan terhadap
volume penjualan dengan nilai signifikansi sebesar 0,000000. Nilai koefisien
determinasi volume penjualan mampu dijelaskan oleh variabel insentif PPnBM dan
potongan harga perusahaan sebesar 98,4682%, sedangkan sisanya 1,5318%
dipengaruhi oleh beragam faktor lain yang tidak digunakan dalam penelitian ini
seperti kualitas produk, saluran distribusi, promosi, lokasi dan lain-lain

Kata kunci: Pajak Penjualan atas Barang Mewah, Potongan Harga, Volume
Penjualan
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