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RINGKASAN

YASMINAH AKMALIA NABILAH. 23020322140115. 2026. Analisis Faktor-
Faktor Yang Memengaruhi Volume Penjualan dan Peramalan Volume Penjualan
Bibit Cabai Rawit di PT Tanah Muda Jaya Sukabumi (Pembimbing: AGUS
SETIADI dan HERY SETIYAWAN).

Penelitian bertujuan untuk menganalisis pengaruh jumlah produksi, harga
jual, biaya promosi, dan biaya distribusi terhadap volume penjualan bibit cabai
rawit serta menganalisis peramalan volume penjualan bibit cabai rawit selama 12
bulan pada tahun 2026 di PT Tanah Muda Jaya Sukabumi. Penelitian
dilaksanakan pada bulan Januari — Februari 2026 di PT Tanah Muda Jaya
Sukabumi. Lokasi penelitian dipilih secara sengaja (purposive).

Metode penelitian adalah studi kasus. Pemilihan metode ini didasarkan pada
kasus yang terjadi di PT Tanah Muda Jaya Sukabumi, di mana dalam kegiatan
penjualannya, PT Tanah Muda Jaya Sukabumi menghadapi kendala keterbatasan
jumlah stok bibit cabai rawit yang siap dijual, sedangkan permintaan terhadap
bibit cabai rawit cukup tinggi yang menyebabkan perusahaan seringkali tidak
dapat memenuhi kebutuhan konsumen. Data sekunder yang digunakan meliputi
data time series bulanan volume penjualan, jumlah produksi, harga jual, biaya
promosi, dan biaya distribusi periode Januari 2022 — Desember 2025. Metode
analisis data menggunakan metode deskriptif kuantitatif. Metode deskriptif untuk
menjelaskan secara deskriptif mengenai gambaran umum perusahaan meliputi
lokasi, produk, visi dan misi, dan struktur organisasi. Metode kuantitatif
digunakan untuk analisis faktor-faktor yang memengaruhi volume penjualan bibit
cabai rawit menggunakan analisis regresi linear berganda dan analisis peramalan
volume penjualan bibit cabai rawit selama 12 bulan pada tahun 2026 dengan
analisis trend kuadratik.

Hasil penelitian menunjukkan bahwa jumlah produksi, harga jual, biaya
promosi, dan biaya distribusi secara simultan berpengaruh signifikan terhadap
volume penjualan bibit cabai rawit di PT Tanah Muda Jaya Sukabumi. Faktor-
faktor secara parsial berpengaruh signifikan terhadap volume penjualan bibit cabai
rawit adalah jumlah produksi, harga jual, dan biaya promosi. Biaya distribusi
secara parsial tidak berpengaruh signifikan terhadap volume penjualan bibit cabai
rawit. Peramalan volume penjualan bibit cabai rawit dengan analisis trend
kuadratik menunjukkan bahwa volume penjualan bibit cabai rawit cenderung
memiliki arah trend positif dan mengalami peningkatan di setiap bulannya. Hasil
peramalan volume penjualan bibit cabai rawit selama 12 bulan pada tahun 2026
diperkirakan mencapai 2.610.137 batang dan terus mengalami peningkatan yang
signifikan.



KATA PENGANTAR

Penelitian ini akan dilaksanakan di PT Tanah Muda Jaya Sukabumi yang
bergerak pada bidang memproduksi dan mendistribusikan bibit cabai rawit
terbesar di Sukabumi. Fluktuasi volume penjualan bibit cabai rawit dalam
beberapa tahun terakhir menunjukkan adanya tantangan yang perlu diperhatikan
lebih lanjut. Penelitian dilakukan untuk menganalisis faktor-faktor yang
memengaruhi volume penjualan dan meramalkan volume penjualan bibit cabai
rawit sehingga dapat menjadi dasar dalam merumuskan strategi pemasaran yang
lebih efektif dan mendukung efisiensi perencanaan perusahaan pada masa
mendatang.
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