FAKTOR - FAKTOR YANG MEMPENGARUHI VOLUME PENJUALAN
DAN PERAMALAN VOLUME PENJUALAN PUPUK UREA PSO
PADA PT PUPUK INDONESIA (PERSERO)

SKRIPSI

Oleh

LUTFIAH SYAEFUDDIN

SEMARANG

PROGRAM STUDI S1 AGRIBISNIS
FAKULTAS PETERNAKAN DAN PERTANIAN
UNIVERSITAS DIPONEGORO
SEMARANG
2025



FAKTOR — FAKTOR YANG MEMPENGARUHI VOLUME PENJUALAN
DAN PERAMALAN VOLUME PENJUALAN PUPUK UREA PSO
PADA PT PUPUK INDONESIA (PERSERO)

Oleh

LUTFIAH SYAEFUDDIN
NIM :23020321140118

Salah satu syarat untuk memperoleh
gelar Sarjana Pertanian pada Program Studi S1 Agribisnis
Fakultas Peternakan dan Pertanian Universitas Diponegoro

PROGRAM STUDI S1 AGRIBISNIS
FAKULTAS PETERNAKAN DAN PERTANIAN
UNIVERSITAS DIPONEGORO
SEMARANG
2025



LEMBAR PERNYATAAN KEASLIAN SKRIPSI

Yang bertandatangan di bawah ini:

Nama . Lutfiah Syaefuddin
NIM :23020321140118
Program Studi : S1 Agribisnis

dengan ini menyatakan sebagai berikut:

1. Skripsi yang berjudul Faktor — Faktor Yang Mempengaruhi Volume
Penjualan dan Peramalan Volume Penjualan Pupuk Urea PSO Pada
PT Pupuk Indonesia (Persero) dan penelitian yang terkait dengan skripsi
ini merupakan karya penulis sendiri.

Setiap ide atau kutipan dari karya orang lain berupa publikasi atau bentuk
lainnya dalam skripsi ini, telah diakui sesuai dengan standar prosedur
disiplin ilmu.

Penulis juga mengakui bahwa skripsi ini dapat dihasilkan berkat
bimbingan dan dukungan penuh dari Pembimbing yaitu: Hery Setiyawan
S.Pt., M.Sc. dan Ir. Joko Mariyono M.P., Ph.D.

S8

|8}

Apabila di kemudian hari dalam skripsi ini ditemukan hal-hal yang menunjukkan
telah dilakukannya kecurangan akademik, maka penulis bersedia gelar sarjana yang
telah penulis dapatkan ditarik sesuai dengan ketentuan dari Program Studi S-1
Agribisnis, Fakultas Peternakan dan Pertanian, Universitas Diponegoro.

Semarang, Mei 2025
Penulis,

SEPULUH RIBU RUPIAH

i

Lutfiah Syaefuddin

Mengetahui:

Pembimbing Utama Pembimbing Anggota

Hery Setiyawan S.Pt., M.Sc. [r. Joko Mariyono M.P., Ph.D.



Judul Skripsi ] FAKTOR- FAKTOR YANG MEMPENGARUHI
VOLUME PENJUALAN DAN PERAMALAN
VOLUME PENJUALAN PUPUK UREA PSO
PADA PT PUPUK INDONESIA (PERSERO)

Nama Mahasiswa : LUTFIAH SYAEFUDDIN

NIM : 23020321140118

Program Studi/Departemen  : S1 AGRIBISNIS / PERTANIAN
Fakultas : PETERNAKAN DAN PERTANIAN

Telah disidangkan di hadapan Tim Penguji
dan dinyatakan lulus pada tanggal

Pembimbing Utama Pembimbing Anggota

Hery Setiyawan S.Pt., M.Sc.
Ketua Program Studi Ketua Panitia Ujian Akhir Program
Ir. Kustopo Budiraharjo, M. P. Ir. Joko Mariyono M.P., Ph.D.

Ketua Departemen

\ O, \'— / &
\ ‘P[df,'."_suéihhrto/, S.Pt.,, M.Sc., Ph.D. Ahmad N. Al-Baarri S.Pt., M P., Ph.D.
i \55"_.“.:;-4/



RINGKASAN

LUTFIAH SYAEFUDDIN. 23020321140118. 2025. Faktor — Faktor yang
Mempengaruhi Volume Penjualan dan Peramalan Volume Penjualan Pupuk Urea
PSO pada PT Pupuk Indonesia (Persero) (Pembimbing: HERY SETIYAWAN dan
JOKO MARIYONO).

Penelitian bertujuan untuk menganalisis pengaruh jumlah produksi, stok,
biaya promosi, biaya distribusi, dan musim tanam terhadap volume penjualan
pupuk Urea PSO serta menganalisis peramalan volume penjualan pupuk Urea PSO
selama 12 bulan pada tahun 2025 di PT Pupuk Indonesia (Persero). Penelitian
dilaksanakan pada bulan Januari 2025 — Februari 2025 di PT Pupuk Indonesia
(Persero). Lokasi penelitian dipilih secara sengaja (purposive method).

Metode penelitian yang diterapkan adalah metode data sekunder. Data
sekunder meliputi data time series bulanan volume penjualan, jumlah produksi,
stok, biaya promosi, biaya distribusi, dan musim tanam pupuk Urea PSO periode
Januari 2022 — Desember 2024. Data sekunder diperoleh melalui literatur dan studi
dokumentasi seperti laporan internal perusahaan, jurnal ilmiah, buku akademik,
serta dokumen pemerintah atau regulasi terkait. Metode analisis data menggunakan
metode deskriptif kuantitatif. Metode deskriptif untuk menjelaskan secara
deskriptif mengenai gambaran umum perusahaan meliputi lokasi, produk, sejarah,
visi dan misi, dan struktur organisasi. Metode kuantitatif digunakan untuk analisis
faktor — faktor yang mempengaruhi volume penjualan pupuk Urea PSO
menggunakan analisis regresi linear berganda dan analisis peramalan volume
penjualan pupuk Urea PSO selama 12 bulan pada tahun 2025 dengan analisis trend.

Hasil penelitian dapat disimpulkan bahwa jumlah produksi, stok, biaya
promosi, biaya distribusi, dan musim tanam secara simultan berpengaruh signifikan
terhadap volume penjualan pupuk Urea PSO di PT Pupuk Indonesia (Persero).
Faktor — faktor secara parsial berpengaruh signifikan terhadap volume penjualan
pupuk Urea PSO adalah jumlah produksi, stok, dan biaya promosi. Biaya distribusi
dan musim tanam secara parsial tidak berpengaruh signifikan terhadap volume
penjualan pupuk Urea PSO. Peramalan volume penjualan pupuk Urea PSO dengan
analisis frend metode kuadratik menunjukkan bahwa diperkirakan volume
penjualan pupuk Urea PSO cenderung memiliki arah trend positif dan mengalami
peningkatan seiring berjalannya waktu penjualan. Hasil peramalan volume
penjualan pupuk Urea PSO selama 12 bulan pada tahun 2025 diperkirakan
mencapai 4.555.253 ton.
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menjamin ketersediaan pupuk subsidi bagi petani guna mendukung ketahanan
pangan nasional. Fluktuasi volume penjualan pupuk Urea PSO dalam beberapa
tahun terakhir menunjukkan adanya tantangan yang perlu ditelaah lebih lanjut.
Penelitian dilakukan untuk menganalisis faktor — faktor yang mempengaruhi
volume penjualan dan meramalkan volume penjualan pupuk Urea PSO sehingga
dapat menjadi dasar dalam merumuskan strategi pemasaran yang lebih efektif dan
mendukung efisiensi perencanaan perusahaan pada masa mendatang.
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Volume Penjualan Pupuk Urea PSO Pada PT Pupuk Indonesia (Persero)”. Skripsi
ini dapat diselesaikan berkat bantuan, bimbingan, serta dukungan dari berbagai
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