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Dengan hormat,
Saya yang bertanda tangan di bawah ini :
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Kewirausahaan dan Knowledge Management Terhadap Kinerja Pemasaran
(Studi Pada Klaster Gitar Amanah Kecamatan Baki Kabupaten Sukoharjo)”,
saya memohon bantuan saudara/l untuk kesediaanya mengisi daftar pernyataan
yang saya buat sesuai dengan pendapat saudara/i. Hasil kuesioner ini hanya akan
dipergunakan dalam penyusunan skripsi untuk syarat menyelesaikan pendidikan
S1. Semua informs dari hasil penelitian ini akan dijaga kerahasiaanya dan hanya

akan digunakan sebagai keperluan penelitian
Atas perhatianya saya ucapkan terima kasih.

Hormat saya,

Oxi Alvianto



IDENTITAS PENELITI

1. Nama : Oxi Alvianto

2. Alamat : Kalimangir, Watubonang, Tawangsari, Sukoharjo
3. No WA : 081548267458

4. Institusi : Universitas Diponegoro

IDENTITAS RESPONDEN

Nama Responden
Alamat

Usia

Jenis Kelamin
Nomor HP

Pekerjaan Sampingan

Status Material

N o a b~ w e

a) Kawin
b) Belum Kawin
c) Janda
d) Duda
8. Pendidikan Terakhir
a) SD
b) SMP
c) SMA
d) Diploma/ Sarjana
e) Pasca Sarjana
9. Jumlah Karyawan :
10. Daerah Pemasaran :
11. Lama Usaha
12. Penghasilan / Bulan
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Dibawah ini disediakan beberapa pernyataan. Silahkan baca dan pahami

setiap pernyataan yang ada, lalu berikan respon saudara/i dengan cara memberikan

tanda silang (X) atau tanda cheklist (V) pada kolom yang disediakan dengan satu

pilihan jawaban.

Keterangan:

a. Sangat Setuju (SS) =5
b. Setuju (S) =4
c. Netral (N =3
d. Tidak Setuju (TS) =2

e. Sangat Tidak Setuju (STS) =1

Tanggal Pengisian :

No Responden :

Sebagai pemilik usaha apakah segala keputusan alur usaha bergantung penuh pada
saudara.

a. Sangat Bergantung
b. Bergantung
c. Cukup Bergantung

d. Tidak Bergantung
e. Sangat Tidak Bergantung

Alasan :

2.| Apakah saudara memiliki kemampuan manajemen bisnis yang mendalam sehingga
mengetahui kebutuhan usaha.

a. Sangat Memiliki

d. Tidak Memiliki
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b. Memiliki e. Sangat Tidak Memiliki
c. Cukup Memiliki

Alasan :
INOVATIF
1.| Menurut saudara, saudara selalu memiliki ide-ide yang kreatif dalam pengembangan
produk.
a. Sangat kreatif d. Tidak Kreatif
b. Kreatif e. Sangat Tidak Kreatif
c. Cukup Kreatif
Alasan :

2.| Dalam melakukan penjualan produk, saudara memiliki inovasi yang berbeda dengan
pesaing seperti bervariasi dalam memanfaatkan teknologi marketplace (shopee,
tokopedia, bukalapak, dll) dan aktif di media sosial (facebook, instagram, whatsapp,
dll).

a. Sangat Bervariasi d. Tidak Bervariasi

b. Bervariasi e. Sangat Tidak Bervariasi

c. Cukup Bervariasi

Alasan :

BERANI MENGAMBIL RESIKO

1. | Apakah saudara berani mengambil resiko dengan menawarkan produk gitar dengan
model yang berbeda atau baru dipasaran.
a. Sangat Berani d. Tidak Berani

b. Berani e. Sangat Tidak Berani

c. Cukup Berani
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Alasan :

Menurut saudara, saudara berani mengambil resiko menghasilkan gitar dengan bahan
yang berkualitas dan harga yang lebih terjangkau dibandingkan pesaing.
a. Sangat Berani d. Tidak Berani

b. Berani e. Sangat Tidak Berani
c. Cukup Berani

Alasan :

PROAKTIF

Apakah saudara selalu mempelajari kondisi pasar guna mengetahui selera pasar yang
ada.
a. Selalu Mempelajari d. Tidak Mempelajari

b. Mempelajari e. Sangat Tidak Mempelajari
c. Cukup Mempelajri

Alasan :

Apakah saudara selalu berupaya memanfaatkan setiap peluang/kesempatan (seperti
ikut bazar, event, dll) yang ada guna mendapatkan pelanggan serta meningkatkan

penjualan.
a. Sangat Mampu d. Tidak Mampu
b. Mampu e. Sangat Tidak Mampu

c. Cukup Mampu

Alasan :

AGRESIF DALAM BERSAING
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1.| Demi mempertahankan pasar dan meraih pasar yang ada apakah saudara siap bersaing
dengan kompetitor dengan pemberian promo pembelian kepada pelanggan.

a. Sangat Siap d. Tidak Siap
b. Siap e. Sangat Tidak Siap
c. Cukup Siap

Alasan :

2.| Untuk mempertahankan eksistensi usaha, saudara selalu mampu menjaga kualitas
produk yang saudara miliki.
a. Sangat Mampu d. Tidak Mampu

b. Mampu e. Sangat Tidak Mampu
c. Cukup Mampu

Alasan :

1.| Apakah saudara merasa memiliki tambahan pengetahuan dari pengalaman masa lalu
dalam bidang pekerjaan saudara.
a. Sangat Memiliki Tambahan d. Tidak Memiliki

b. Memiliki e. Sangat Tidak Memiliki
c. Cukup Memiliki

Alasan :
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Melalui keterampilan personal yang saudara miliki, saudara mampu berinteraksi
dengan dengan pihak-pihak lain dalam bidang pekerjaan saudara.
a. Sangat Mampu d. Tidak Mampu

b. Mampu e. Sangat Tidak Mampu
c. Cukup Mampu

Alasan :

PROSES
.| Apakah saudara memahami setiap aturan dan tahapan yang ada dalam kegiatan
produksi.
a. Sangat Memahami d. Tidak Memahami
b. Memahami e. Sangat Tidak Memahami

c. Cukup Memahami

Alasan :

.| Apakah dengan adanya fasilitas yang memadai dan pelatihan yang dilakukan dapat
membantu menambah pengetahuan dalam mengerjakan pekerjaan yang baik dan benar.
a. Sangat Bermanfaat d. Tidak Bermanfaat

b. Beramanfaat e. Sangat Tidak Bermanfaat

c. Cukup Bermanfaat

Alasan :

TEKNOLOGI

.| Apakah informasi yang termuat dalam website mengenai proses produksi pembuatan
gitar mampu menambah wawasan saudara.
a. Sangat Mampu d. Tidak Mampu

b. Mampu e. Sangat Tidak Mampu
c. Cukup Mampu
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Alasan :

2.| Apakah adanya teknologi terkini dapat membantu dalam peluncuran dan pengenalan

produk.
a. Sangat Membantu d. Tidak Membantu
b. Membantu e. Sangat Tidak Membantu

c. Cukup Membantu

Alasan :

NO Pernyataan

1. | Apakah omset penjualan produk saudara mengalami peningkatan dalam kurun waktu
dua tahun terakhir.
a. Sangat Meningkat d. Tidak Meningkat

b. Meningkat e. Sangat Tidak Meningkat

c. Cukup Meningkat

Alasan :
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1. | Apakah jumlah pelanggan produk saudara mengalami peningkatan dalam kurun
waktu dua tahun terakhir.
a. Sangat Meningkat d. Tidak Meningkat
b. Meningkat e. Sangat Tidak Meningkat
c. Cukup Meningkat
Alasan :
PERTUMBUHAN LABA
1. | Apakah profitabilitas/laba bersih usaha saudara mengalami peningkatan dalam kurun

waktu dua tahun terakhir.
a. Sangat Meningkat d. Tidak Meningkat

b. Meningkat e. Sangat Tidak Meningkat
c. Cukup Meningkat

Alasan :




Tabulasi Data Hasil Penelitian (Tabel Induk)

Variabel Y

Kinerja

Variabel X

K | Pemasaran

Knowledge Management (X2)

Orientasi Kewirausahaan (X1)

10

No

10
11
12
13
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14
15
16
17
18
19
20
21

22
23
24
25
26
27
28
29
30
31

32
33
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34
35

36
37

38
39
40

41

42

43

44
45

46

47

48

49

50
51




Tabel Identitas Responden

No | Nama Alamat Jenis Usia | Status Pendidikan | Jumlah Pendapatan Lama Pekerjaan Daerah
Kelamin Martial | Terakhir Karyawan Usaha Sampinggan | Pemasaran
(Tahun)

1 | Sumardi | Ngrombo, | Laki-laki |55 | Menikah | SMA 2 Rp 14.000.000 | 20 Tidak Ada | Nasional
Baki

2 | Subiyanto | Mancasan, | Laki-laki | 45 | Menikah | SMP 1 Rp 13.000.000 |20 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

3 | Shaffiyah | Ngrombo, | Perempuan | 22 | Belum | SMA 1 Rp 7.000.000 2 Tidak Ada | Solo Raya
Baki Menikah

4 | Joko Ngrombo, | Laki-laki | 38 Menikah | SD 1 Rp 6.750.000 9 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

5 | Karseno Ngrombo, | Laki-laki | 61 Menikah | SMP 1 Rp 11.000.000 |25 Tidak Ada | Jawa-
baki Sumatera

6 | Sutikno Mancasan, | Laki-laki | 57 Menikah | SMA 3 Rp 12.600.000 |20 Petani Solo Raya
Baki

7 | Rohmadi | Ngrombo, | Laki-laki | 49 Menikah | SMA 1 Rp 7.000.000 10 Tidak Ada | Solo Raya
Baki
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8 | Sutomo Ngrombo, | Laki-laki | 51 Menikah | SD Rp 10.000.000 |21 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

9 | Bibit Ngrombo, | Laki-laki | 46 Menikah | SMA Rp 5.000.000 10 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

10 | Sutono Mancasan, | Laki-laki | 45 | Menikah | SMA Rp 11.000.000 |17 Tidak Ada | Nasional
Baki

11 | Suripto Mancasan, | Laki-laki | 58 Menikah | SMP Rp 11.000.000 |24 Tidak Ada | Nasional
Baki

12 | Narjito Ngrombo, | Laki-laki |59 | Menikah | SD Rp 10.500.000 | 25 Tidak Ada | Jawa
Baki

13 | Jumadi Ngrombo, | Laki-laki | 44 | Menikah | SD Rp 11.000.000 |20 Petani Jawa-Bali
Baki

14 | Suparno Ngrombo, | Laki-laki | 46 Menikah | SMA Rp 9.000.000 19 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

15 | Marsono | Ngrombo, | Laki-laki | 44 | Menikah | SD Rp 11.000.000 |20 Tidak Ada | Jawa
Baki

16 | Munadi Pondok, Laki-laki | 60 | Menikah | SMP Rp 12.500.000 |25 Tidak Ada | Solo Raya
Grogol

17 | Rohim Pondok, Laki-laki | 42 Menikah | SD Rp 12.000.000 |20 Tidak Ada | Nasional

Grogol
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18 | Sutopo Ngrombo, | Laki-laki |39 | Menikah | SMA 2 Rp.9.500.000 13 Pedagang Nasional
Baki
19 | Bardono | Ngrombo, | Laki-laki |40 | Menikah | SMP 1 Rp 9.000.000 15 Tidak Ada | Jawa-
Baki Kalimantan
20 | Suratno Ngrombo, | Laki-laki |36 | Menikah | SMA 2 Rp 8.000.000 8 Tidak Ada | Jawa
Baki
21 | Mulyanto | Ngrombo, | Laki-laki |60 | Menikah | SMA 1 Rp 12.800.000 | 30 Petani Jawa,
Baki Sumatera,
Timor Leste
22 | Fitri Ngrombo, | Perempuan | 31 Menikah | Sarjana 2 Rp 6.500.000 4 PNS Solo Raya
Setyowati | Baki
23 | Sumarno | Ngrombo, | Laki-laki | 51 Menikah | SMA 1 Rp 8.900.000 20 Tidak Ada | Solo Raya
Baki
24 | Arief Ngrombo, | Laki-laki | 30 | Menikah | SMA 1 Rp 6.900.000 5 Tidak Ada | Solo Raya
Setyawan | Baki
25 | Purwanto | Ngrombo, | Laki-laki | 46 Menikah | SMA 2 Rp 10.500.000 |21 Tidak Ada | Nasional
Baki
26 | Fajar Ngrombo, | Laki-laki |25 | Belum Sarjana 15 Rp 25.000.000 |10 Tidak Ada | Jawa, Bali,
Ridho Baki Menikah Nusa
Arrozy Tenggara
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27 | Sularno Ngrombo, | Laki-laki |46 | Menikah | SMP Rp 10.000.000 |21 Petani Nasional
Baki

28 | Sunaryo Ngrombo, | Laki-laki | 60 | Menikah | SMP Rp 9.600.000 20 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

29 | Widiyanto | Ngrombo, | Laki-laki | 46 Menikah | SMA Rp 11.000.000 |21 Petani Nasional
Baki

30 | Sumadi Ngrombo, | Laki-laki | 48 Menikah | SMA Rp 10.500.000 |20 Tidak Ada | Jawa-Bali
Baki

31 | Suparno Ngrombo, | Laki-laki |55 | Menikah | SMP Rp 9.000.000 20 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

32 | Suparman | Ngrombo, | Laki-laki |53 Menikah | SMP Rp 8.700.000 20 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

33 | Sunarno Ngrombo, | Laki-laki | 57 Menikah | SMP Rp 12.500.000 |22 Tidak Ada | Jawa
Baki

34 | Poniman | Ngrombo, | Laki-laki | 47 Menikah | SMA Rp 10.000.000 |21 Tidak Ada | Jawa
Baki

35 | Tri Ngrombo, | Laki-laki | 46 Menikah | SMA Rp 9.200.000 20 Tidak Ada | Solo Raya

Yunianto | Baki
36 | Sutaryo Ngrombo, | Laki-laki | 52 Menikah | SMP Rp 9.800.000 20 Tidak Ada | Solo Raya

Baki
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37 | Darman Ngrombo, | Laki-laki |55 | Menikah | SMA Rp 10.000.000 | 20 Tidak Ada | Jawa
Baki
38 | Warjito Ngrombo, | Laki-laki | 47 Menikah | SMA Rp 11.500.000 |21 Petani Nasional
Baki
39 | Sukadi Ngrombo, | Laki-laki | 50 | Menikah | SMA Rp 10.000.000 | 20 Tidak Ada | Jawa
Baki
40 | Sirat Ngrombo, | Laki-laki |58 | Menikah | SMP Rp 12.300.000 | 20 Tidak Ada | Jawa-Bali
Suharto Baki
41 | Sutanto Ngrombo, | Laki-laki |54 | Menikah | SMP Rp 10.600.000 | 20 Tidak Ada | Jawa
Baki
42 | Subardi Ngrombo, | Laki-laki | 52 Menikah | SMP Rp 9.800.000 20 Tidak Ada | Nasional
Baki
43 | Suratno Ngrombo, | Laki-laki |55 | Menikah | SMP Rp 12.500.000 |20 Petani Nasional
Baki
44 | Bambang | Ngrombo, | Laki-laki | 44 | Menikah | SMA Rp 9.000.000 15 Pedagang Solo Raya
S Baki
45 | Edo Ngrombo, | Laki-laki | 35 | Menikah | SMA Rp 6.800.000 6 Tidak Ada | Solo Raya
Subeno Baki
46 | Andi Ngrombo, | Laki-laki | 38 | Menikah | SMA Rp 6.900.000 8 Tidak Ada | Solo Raya
Susilo Baki
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47 | Dimas Ngrombo, | Laki-laki | 35 | Menikah | SMA Rp 6.800.000 6 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

48 | Merjono | Ngrombo, | Laki-laki |46 | Menikah | SMP Rp 6.700.000 20 Tidak Ada | Jawa
Baki

49 | Rakiman | Ngrombo, | Laki-laki |55 | Menikah | SMP Rp 9.700.000 20 Tidak Ada | Jawa
Baki

50 | TriLestari | Ngrombo, | Laki-laki | 36 Menikah | SMP Rp 6.800.000 7 Tidak Ada | Solo Raya
Baki

51 | Dodo Ngrombo, | Laki-laki | 37 Menikah | SMA Rp 6.800.000 10 Tidak Ada | Solo Raya

Baki




UJI RELIABILITAS DAN VALIDITAS ORIENTASI

KEWIRAUSAHAAN

Correlations
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X1.1| X1.2| X1.3| X1.4| X1.5| X1.6| X1.7| X1.8| X1.9|0 Total

X1.1 |Pearson | 1  }60** }94** }94** 194** 180** PO7* 1232 232 P57* [717**

Correlati

on

Sig.  (1- .005 | .000 | .000 |.000 |.003 |.017 |.050 |.050 |.034 |.000

tailed)

N 51 51 |51 51 |51 51 51 51 |51 51 |51
X1.2 | Pearson |.360 | 1 A47 | 447 | 447 | 427 | .326 | .951 | .951 | .109 | .778

Correlati| ** ol i IR IR IR IRl Baded xx

on

Sig. (14 .005 .001 | .001 | .001 |.001 |.010 |.000 |.000 |.223 |.000

tailed)

N 51 |51 (51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51
X1.3 | Pearson |.894 |.447 |1 1.00 | 1.00 | .467 |.216 | .330 |.330 |.297 |.863

Correlati| ** | ** O** | Q** | ** TR x xx

on

Sig. (14 .000 | .001 .000 | .000 | .000 |.064 |.009 |.009 |.017 |.000

tailed)

N 51 |51 (51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51
X1.4 | Pearson |.894 |.447 [ 1.00 |1 1.00 | .467 | .216 | .330 |.330 |.297 | .863

Correlati| ** | ** | o** O** | *x *xk [ xx | *ok

on

Sig. (1-.000 | .001 | .000 .000 | .000 |.064 |.009 |.009 |.017 |.000

tailed)

N 51 |51 (51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51
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X1.5 | Pearson |.894 | .447 {1.00 | 1.00 |1 467 |.216 | .330 | .330 |.297 | .863
Correlati| ** | ** | 0** | 0** ol b Bl *x
on
Sig. (1-.000 | .001 | .000 |.000 .000 | .064 |.009 |.009 |.017 |.000
tailed)

N 51 51 |51 51 |51 51 51 51 |51 51 |51

X1.6 | Pearson |.380 | .427 | .467 | .467 | .467 | 1 412 | .345 | .345 | -.158] .606
Correlati| ** | ** | ** | ** [ #** folal Bt R i xx
on
Sig. (1-4.003 |.001 |.000 | .000 | .000 .001 | .007 |.007 |.134 |.000
tailed)

N 51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51

X1.7 | Pearson |.297 |.326 |.216 |.216 |.216 | .412 |1 .394 | .394 | .000 | .479
Correlati| * ** *x Fho | R **
on
Sig. (1-4.017 |.010 |.064 | .064 | .064 | .001 .002 | .002 | .500 |.000
tailed)

N 51 |51 (51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51

X1.8 | Pearson |.232 |.951 |.330 |.330 |.330 | .345|.394 |1 1.00 | .128 | .714
Correlati KRRk kR ok ok ek 0** *x
on
Sig. (1-.050 |.000 |.009 | .009 |.009 | .007 |.002 .000 | .185 |.000
tailed)

N 51 |51 (51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51

X1.9 | Pearson |.232 |.951 |.330 |.330 |.330 |.345|.394 | 1.00 | 1 128 | .714
Correlati *h | kk kx| Ak | kk | kx| ek *k
on
Sig.  (1-.050 | .000 |.009 | .009 | .009 |.007 |.002 |.000 .185 |.000
tailed)

N 51 |51 (51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51 |51
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X1.10| Pearson | .257 |.109 |.297 | .297 | .297 | -.158|.000 | .128 |.128 |1 332
Correlati| * * * * e
on
Sig. (14.034 |.223 |.017 |.017 |.017 |.134 |.500 |.185 |.185 .009
tailed)

N 51 51 |51 51 |51 51 51 51 |51 51 |51

Total | Pearson |.777 | .778 | .863 | .863 |.863 | .606 |.479 |.714 | .714 | .332 |1
Correlati| ** | ** | ** | ** [k ok ke ke k| ke
on
Sig. (1-.000 | .000 |.000 |.000 |.000 |.000 |.000 |.000 |.000 |.009
tailed)

N 51 51 |51 51 |51 51 51 51 |51 51 |51

**_Correlation is significant at the 0.01 level (1-tailed).

*. Correlation is significant at the 0.05 level (1-tailed).

UJI RELIABILITAS

Reliability Statistics
Cronbach's

Alpha N of Items
.884 10

UJI RELIABILITAS DAN VALIDITAS KNOWLEDGE MANAGEMENT

Correlations

X1 X2 X3 X4 X5 X6 Total
X1 | Pearson 1 704** | B11** | 426%* |.258* | .349** | 787**
Correlation
Sig. (1-tailed) .000 .000 .001 .034 .006 .000
N 51 51 51 51 51 51 51
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X2 | Pearson J04** |11 336** | .269* | .375** |.097 .656**

Correlation

Sig. (1-tailed) .000 .008 .028 .003 249 .000

N 51 51 51 51 51 51 51
X3 | Pearson b511** | .336** |1 525** | 223 .352** | [ 703**

Correlation

Sig. (1-tailed) .000 .008 .000 .058 .006 .000

N 51 51 51 51 51 51 51
X4 | Pearson A426%* | .269* |.525*%* |1 .300* | .463** |.743**

Correlation

Sig. (1-tailed) .001 .028 .000 .016 .000 .000

N 51 51 51 51 51 51 51
X5 | Pearson .258* | .375** |.223 300 |1 379** | 5Q7**

Correlation

Sig. (1-tailed) .034 .003 .058 .016 .003 .000

N 51 51 51 51 51 51 51
X6 | Pearson .349** | .097 352** | 463** | .379** |1 .650**

Correlation

Sig. (1-tailed) .006 249 .006 .000 .003 .000

N 51 51 51 51 51 51 51
Total | Pearson J87** | 656** |.703** | .743** | 597** |.650** |1

Correlation

Sig. (1-tailed) .000 .000 .000 .000 .000 .000

N 51 51 51 51 51 51 51

**_Correlation is significant at the 0.01 level (1-tailed).

*, Correlation is significant at the 0.05 level (1-tailed).

UJI RELIABILITAS

Reliability Statistics




Cronbach's
Alpha N of Items
.780 6

UJI RELIABILITAS DAN VALIDITAS KINERJA PEMASARAN

Correlations

Y1 Y2 Y3 Total
Y1l Pearson Correlation| 1 977> | 977> | .991*F*
Sig. (1-tailed) .000 .000 .000
N 51 51 51 51
Y2 Pearson Correlation| .977** |1 1.000** |.997**
Sig. (1-tailed) .000 .000 .000
N 51 51 51 51
Y3 Pearson Correlation| .977** | 1.000** |1 997**
Sig. (1-tailed) .000 .000 .000
N 51 51 51 51
Total | Pearson Correlation| .991** | .997** | .997** |1
Sig. (1-tailed) .000 .000 .000
N 51 51 51 51

**_Correlation is significant at the 0.01 level (1-tailed).

UJI RELIABILITAS

Reliability
Statistics
Cronbach's
Alpha N of Items
.990 3
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UJI TABULASI SILANG ORIENTASI KEWIRAUSAHAAN TERHADAP

KINERJA PEMASARAN

Kinerja_Pemasaran * Orientasi_Kewirausahaan Crosstabulation

Count

Orientasi_Kewirausahaan

Tidak Baik| Cukup Baik| Baik Sangat Baik | Total
Kinerja_Pemasaran| Sangat Rendah | 4 24 14 0 42
Rendah 0 5 3 0 8
Cukup 0 0 0 1 1
Total 4 29 17 1 51

UJI TABULASI SILANG KNOWLEDGE MANAGEMENT
TERHADAP KINERJA PEMASARAN

Kinerja_Pemasaran * Konwledge_Management Crosstabulation

Count
Konwledge Management
Sedang | Tinggi | Sangat Tinggi| Total
Kinerja_Pemasaran| Sangat Rendah | 18 22 2 42
Rendah 0 4 4 8
Cukup 0 0 1 1
Total 18 26 7 51

HASIL UJI HIPOTESIS

1. Hasil Uji Koefisien Korelasi, Koefisien Determinasi, Analisis Regresi

Sederhana, Uji T Persepsi Orientasi Kewirausahaan Terhadap

Kinerja Pemasaran

Correlations
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Orientasi Kinerja
Kewirausahaan | Pemasaran
Orientasi Pearson 1 .300*
Kewirausahaan Correlation
Sig. (1-tailed) 016
N 51 51
Kinerja Pemasaran Pearson .300* 1
Correlation
Sig. (1-tailed) | .016
N 51 51

*, Correlation is significant at the 0.05 level (1-tailed).

Model Summaryb

Model | R

R Square

Adjusted R| Std. Error of

Square

the Estimate

1 .300a

.090

071

1.37750

a. Predictors: (Constant), Orientasi Kewirausahaan

Coefficientsa

Unstandardized

Standardized

Coefficients Coefficients
Model B Std. Error | Beta t Sig.
1 (Constant) 1.076 1.167 922 .361
Orientasi 079 .036 .300 2.199 .033
Kewirausahaan

a. Dependent Variable: Kinerja Pemasaran
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2. Hasil Uji Koefisien Korelasi, Koefisien Determinasi, Anlisis Regresi

Sederhana, Uji T Knowledge Management Terhadap Kinerja

Pemasaran
Correlations
Knowledge | Kinerja
Management | Pemasaran
Knowledge Pearson Correlation| 1 485**
Management Sig. (1-tailed) .000
N 51 51
Kinerja Pemasaran Pearson Correlation| .485** 1
Sig. (1-tailed) .000
N 51 51
**_Correlation is significant at the 0.01 level (1-tailed).

Model Summaryb

Model

R R Square

Adjusted R Square

Std. Error of the Estimate

1

.485a .236

220

1.262

a. Predictors: (Constant), Knowledge Management

Coefficientsa

Unstandardized

Standardized

Coefficients Coefficients
Model B Std. Error | Beta t Sig.
1 (Constant) -1.106 1.226 -.902 371
Knowledge 214 .055 485 3.886 .000
Management

a. Dependent Variable: Kinerja Pemasaran
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3. Hasil Uji Koefisien Korelasi, Koefisien Determinasi, Analisis Regresi

Sederhana, Uji F Persepsi Orientasi Kewirausahaan dan Knowledge

Management Terhadap Kinerja Pemasaran

Coefficientsa

Unstandardized Standardized
Coefficients Coefficients
Model B Std. Error | Beta t Sig.
1 (Constant) -5.115 1.606 -3.185 |.003
Orientasi .104 .030 .396 3.450 .001
Kewirausahaan
Knowledge 244 .051 .554 4.829 .000
Management

a. Dependent Variable: Kinerja Pemasaran

Model Summary

Orientasi Kewirausahaan

Adjusted R| Std. Error of
Model | R R Square | Square the Estimate
1 .622a .387 .362 1.14180
a. Predictors: (Constant), Knowledge Management,

ANOVAa
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Sum of
Model Squares df Mean Square Sig.
1 Regression | 39.579 2 19.789 15.179 |.000b
Residual 62.578 48 1.304
Total 102.157 50

a. Dependent Variable: Kinerja Pemasaran

b. Predictors: (Constant), Knowledge Management, Orientasi Kewirausahaan

Tabel r Signifikansi 5%

Df Tabel r one | Tabel r two . Tabel r one | Tabel r two
tail tails tail tails
1 0.9877 0.9969 61 0.2091 0.2480
2 0.9000 0.9500 62 0.2075 0.2461
3 0.8054 0.8783 63 0.2058 0.2441
4 0.7293 0.8114 64 0.2042 0.2423
5 0.6694 0.7545 65 0.2027 0.2404
6 0.6215 0.7067 66 0.2012 0.2387
7 0.5822 0.6664 67 0.1997 0.2369
8 0.5494 0.6319 68 0.1982 0.2352
9 0.5214 0.6021 69 0.1968 0.2335
10 | 0.4973 0.5760 70 0.1954 0.2319
11 | 0.4762 0.5529 71 0.1940 0.2303
12 | 0.4575 0.5324 72 0.1927 0.2287
13 | 0.4409 0.5140 73 0.1914 0.2272
14 | 0.4259 0.4973 74 0.1901 0.2257
15 | 0.4124 0.4821 75 0.1888 0.2242
16 | 0.4000 0.4683 76 0.1876 0.2227
17 | 0.3887 0.4555 77 0.1864 0.2213
18 | 0.3783 0.4438 78 0.1852 0.2199




192

Df Tabel r one | Tabel r two of Tabel r one | Tabel r two
tail tails tail tails
19 | 0.3687 0.4329 79 0.1841 0.2185
20 | 0.3598 0.4227 80 0.1829 0.2172
21 | 0.3515 0.4132 81 0.1818 0.2159
22 | 0.3438 0.4044 82 0.1807 0.2146
23 | 0.3365 0.3961 83 0.1796 0.2133
24 | 0.3297 0.3882 84 0.1786 0.2120
25 | 0.3233 0.3809 85 0.1775 0.2108
26 | 0.3172 0.3739 86 0.1765 0.2096
27 | 0.3115 0.3673 87 0.1755 0.2084
28 | 0.3061 0.3610 88 0.1745 0.2072
29 | 0.3009 0.3550 89 0.1735 0.2061
30 | 0.2960 0.3494 90 0.1726 0.2050
31 | 0.2913 0.3440 91 0.1716 0.2039
32 | 0.2869 0.3388 92 0.1707 0.2028
33 | 0.2826 0.3338 93 0.1698 0.2017
34 | 0.2785 0.3291 94 0.1689 0.2006
35 | 0.2746 0.3246 95 0.1680 0.1996
36 | 0.2709 0.3202 96 0.1671 0.1986
37 | 0.2673 0.3160 97 0.1663 0.1975
38 | 0.2638 0.3120 98 0.1654 0.1966
39 | 0.2605 0.3081 99 0.1646 0.1956
Df Tabel r one | Tabel r two of Tabel r one | Tabel r two
tail tails tail tails
40 | 0.2573 0.3044 100 | 0.1638 0.1946
41 | 0.2542 0.3008 101 | 0,1630 0,1937
42 | 0.2512 0.2973 102 | 0,1622 0,1927
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43 | 0.2483 0.2940 103 | 0,1614 0,1918
44 | 0.2455 0.2907 104 | 0,1606 0,1909
45 | 0.2429 0.2876 105 | 0,1599 0,1900
46 | 0.2403 0.2845 106 | 0,1591 0,1891
47 | 0.2377 0.2816 107 | 0,1584 0,1882
48 | 0.2353 0.2787 108 | 0,1576 0,1874
49 | 0.2329 0.2759 109 | 0,1569 0,1865
50 | 0.2306 0.2732 110 | 0,1562 0,1857
51 | 0.2284 0.27 111 | 0,1555 0,1848
52 | 0.2262 0.2681 112 | 0,1548 0,1840
53 | 0.2241 0.2656 113 | 0,1541 0,1832
54 | 0.2221 0.2632 114 | 0,1535 0,1824
55 | 0.2201 0.2609 115 | 0,1528 0,1816
56 | 0.2181 0.2586 116 | 0,1522 0,1809
57 | 0.2162 0.2564 117 | 0,1515 0,1801
58 | 0.2144 0.2542 118 | 0,1509 0,1793
59 | 0.2126 0.2521 119 | 0,1502 0,1786
60 | 0.2108 0.2500 120 | 0,1496 0,1779

Sumber : Aplikasi Analisis Multivariasi dengan Program SPSS (Dr. Imam Ghozali)

Tabel T Signifikansi 5%

Tabel t one | Tabel t two Tabel tone | Tabel t two

of tail tails o tail tails

1 6.3188 12.7062 61 1.6702 1.9996
2 2.9200 4.3027 62 1.6698 1.9990
3 2.3534 3.1824 63 1.6694 1.9983
4 2.1318 2.7764 64 1.6690 1.9977
5 2.0150 2.5706 65 1.6686 1.9971
6 1.9432 2.4469 66 1.6683 1.9966




Df Tabel t one | Tabel t two of Tabel t one | Tabel t two
tail tails tail tails
7 1.8946 2.3646 67 1.6679 1.9960
8 | 1.8595 2.3060 68 | 1.6676 1.9955
9 1.8331 2.2622 69 1.6672 1.9949
10 | 1.8125 2.2281 70 1.6669 1.9944
11 | 1.7959 2.2010 71 1.6666 1.9939
12 | 1.7823 2.1788 72 1.6663 1.9935
13 | 1.7709 2.1604 73 | 1.6660 1.9930
14 | 1.7613 2.1448 74 1.6657 1.9925
15| 1.7531 2.1314 75 1.6654 1.9921
16 | 1.7459 2.1199 76 1.6652 1.9917
17 | 1.7396 2.1098 77 1.6649 1.9913
18 | 1.7341 2.1009 78 1.6646 1.9908
19 | 1.7201 2.0930 79 1.6644 1.9905
20 | 1.7247 2.0860 80 1.6641 1.9901
21 | 1.7207 2.0796 81 1.6639 1.9897
22 | 17171 2.0739 82 1.6636 1.9893
23 | 1.7139 2.0687 83 1.6634 1.9890
24 | 1.7109 2.0639 84 1.6632 1.9886
25| 1.7081 2.0595 85 1.6630 1.9883
26 | 1.7056 2.0555 86 1.6628 1.9879
27 | 1.7033 2.0518 87 1.6626 1.9876
28 | 1.7011 2.0484 88 1.6624 1.9873
29 | 1.6991 2.0452 89 1.6622 1.9870
30 | 1.6973 2.0423 90 1.6620 1.9867
31 | 1.6955 2.0395 91 1.6618 1.9864
32 | 1.6939 2.0369 92 1.6616 1.9861
33 | 1.6924 2.0345 93 1.6614 1.9858
34 | 1.6909 2.0322 94 1.6612 1.9855
35| 1.6896 2.0301 95 1.6611 1.9853
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Df Tabel t one | Tabel t two of Tabel t one | Tabel t two
tail tails tail tails
36 | 1.6883 2.0281 96 | 1.6609 1.9850
37 | 1.6871 2.0262 97 1.6607 1.9847
38 | 1.6860 2.0244 98 | 1.6606 1.9845
39 | 1.6849 2.0227 99 1.6604 1.9842
40 | 1.6839 2.0211 100 | 1.6602 1.9840
41 | 1.6829 2.0195 101 | 1.6601 1.9837
42 | 1.6820 2.0181 102 | 1.6599 1.9835
43 | 1.6811 2.0167 103 | 1.6598 1.9833
44 | 1.6802 2.0154 104 | 1.6596 1.9830
45 | 1.6794 2.0141 105 | 1.6595 1.9828
46 | 1.6787 2.0129 106 | 1.6594 1.9826
47 | 1.6779 2.0117 107 | 1.6592 1.9824
48 | 1.6772 2.0106 108 | 1.6591 1.9822
49 | 1.6766 2.0096 109 | 1.6590 1.9820
50 | 1.6759 2.0086 110 | 1.6588 1.9818
51 | 1.6753 2.0076 111 | 1.6587 1.9816
92 | 1.6747 2.0066 112 | 1.6586 1.9814
53 | 1.6741 2.0057 113 | 1.6585 1.9812
54 | 1.6736 2.0049 114 | 1.6583 1.9810
55 | 1.6730 2.0040 115 | 1.6582 1.9808
56 | 1.6725 2.0032 116 | 1.6581 1.9806
57 | 1.6720 2.0025 117 | 1.6580 1.9804
58 | 1.6716 2.0017 118 | 1.6579 1.9803
59 | 16711 2.0010 119 | 1.6578 1.9801
60 | 1.6706 2.0003 120 | 1.6577 1.9799
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Sumber: Aplikasi Analisis Multivariate dengan Program SPSS (Dr. Imam Ghozali)
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